
市场营销专业介绍

一、专业介绍

专业介绍

专业名称 核心课程 培养方向 就业单位 薪资待遇 订单班

校级重

点专业
市场营销

市场营销基础与实

务、市场调查与分

析、消费行为分析、

推销策略与技术、营

销策划、渠道管理、

网络营销、商务谈

判、门店布局与商品

陈列、商务数据分析

与应用

市场调查与分析、营销策

划方案制定与报告撰写、

客户沟通与谈判、新媒体

设计与营销、市场营销渠

道设计与管理、商务数据

分析与应用、连锁经营门

店布局与管理

永辉超市、武汉

链家、植物医

生、贝壳网、沃

尔玛等

5000 元以上

永辉超

市订单

班、植物

医生订

单班

二、专业建设亮点

市场营销专业拥有一支由“湖北省楚天技能名师”指导、高级职称教师为主

体、专兼结合且素质优良的“双师型”师资队伍。现拥有专兼职教师 14 人，其

中教授 2人，副教授 7人，楚天技能名师 1人，业界高管 4人；有海外学习经历

3 人。公开发表论文 100 多篇（其中核心期刊论文 20 多篇），编著、主编、参

编著作（教材）30 多部，主持及参与省级课题 20 多项。

校内互联网营销实训基地与校外实训基地共同构建线上线下互融共生的实

践教学网络。建成包含营销策划实训室、精准营销策划室和创业实践实训室等多

间实训室的校内互联网营销实训基地。与永辉超市、武汉链家和植物医生等合作

企业建设校外实训基地及培训门店 20 多家，包括 1933 零售精英实训基地、武汉

链家黄陂田田教育培训基地、植物医生共建化妆品营销培训中心及上述合作企业

的线下门店。





互联网营销实训基地精准营销实训室

互联网营销实训基地营销策划实训室

互联网营销实训基地创业实践实训室



依托“店中校”校企多元实践主体合作培养模式，打造“会做生意、会带团

队、会数据化经营”的新零售营运管理精英。“校、企、生”共同编制了契合市

场需求、科学合理、定位准确的人才培养方案。开展核心课程“教、学、练、赛”

四维一体课堂教学改革活动，以学生为主体的市场营销专业协会联手业界精英举

办行业专业讲座、“毛遂自荐”营销大赛和市场营销技能大赛等系列精彩纷呈的

课外活动，提升学生综合素质、选拔创新创业营销精英。为与永辉超市合作开设

“1933 零售精英”订单班班、与植物医生合作开设“植优生”订单班，形成具

有鲜明职业教育特色、集“产、教、学、做”一体的“店中校”校企合作模式，

联手实施“四角色”（学生-学徒-合伙人-店长）订单班层递式人才培养，打造

“智慧零售店长或精致生活店长”等复合型营销精英人才。

核心课程“教学练赛”四维一体课程改革



永超超市专家获邀举办新零售行业知识讲座 2019 年毛遂自荐大赛决赛合影

2020 年植物医生杯毛遂自荐大赛决赛环节 2020 年植物医生杯毛遂自荐大赛决赛现场



三、大赛获奖

2018-2019 年本专业教师获全国微课比赛一等奖 2项、省教学能力大赛二等

奖、三等奖各 1项；营销专业学生在湖北省、教育部举办的市场营销沙盘比赛中，

2016-2019 年曾获省级一等奖 1次、国家二等奖 2次、国家级优秀奖 2次；2018

年-2019 年获湖北省市场营销技能大赛三等奖 3个；2016 年获第二届互联网+大

学生创新创业大赛三等奖。

与永辉超市“店中校”多元实践主体校企合作模式系列活动图



四、校友达人

立足武汉、面向湖北，本专业为长江中下游地区输送了包括市场调查、营销

策划、营销管理、市场开拓和客户管理等领域的营销精英人才。2020 届营销专

业毕业生一次性就业率超过 98%。与湖北经济管理学院、武汉商学院、武昌理工

学院等高校合作，为学生学历提升、出国深造提供发展通道，其中，2020 届营

销专业共有 8%的学生考取专升本项目。

2018 年湖北省首届营销技能大赛赛前合影 2019 年省营销技能大赛赛后合影



柯聪聪，湖北彩丞包装科技有限公司董事长。2018 届营销专业学生，曾任

工商管理学院学生会文艺部部长。毕业后自主创业，公司现有员工 47 人，年销

售额约 1600 万元。

胡威，2017 届营销专业学生，易居金种子订单班学生。先后经历易居地产

公司的恒大翡翠华庭、咸宁恒大名都、随州恒大御府等战略性大项目，拥有丰富

的销售经验及团队管理经验，现任职易居地产随州恒大御府项目专案经理，年收

入约 30 万元。

左图：胡大力，2015届市场营销专业学生，现任安徽小胡鸭食品有限责任公司副总经理。

右图：陈旭青，2014 届市场营销专业学生。现任职恒大事业部恒大世纪旅游城项目高级专案

经理，下属员工 30 人。自入职到现在，已带领团队共完成约 50 亿元销售额，年收入 40-50

万元。


